APERTURA

Empresa argentina en la otra orilla

La empresa Contract, una de las
referentes tanfo en nmestro pais
como en Chile de arquitectura cor-
porativa, continda creciendo y co-
mo parte de su plan de desarrollo
Inaugure sus nuevas oficinasen el
World Trade Center de Montevi-
deo, Uruguay

Los resultados alcanzados por
Contract en la region, unos 120,000
m2 de oficinas corporativas cons-
fruidas durante 2010 ¥ los 25.900
m? realizades en el primer frimes-
tre de 2011 (v una facturacion por
40 milloties de pesos en este lap-
80), se convirtieron en el principal
motor para su desembarco en la
cindad urnguaya de Montevideo.
Alli la firma prevé la construccion
e 10,000 m2 en sus primeros seis
meses de funcion. “La empresa se
posiciona como latinica compania
de arquitectura corporativaen Urn-
guay capazde brindar una solucién
integral a las empresas nacionales

Con una inversion superior a los 100.000 dolares,
la firma de arquitectura corporativa desembarco
en Montevideo en busca de nuevos mercados

e internacionales que enfrentan la
necesidad de ampliar, refunciona-
lizar o trasladar sus oficinas cor-
porativas. Con proyvectos en linea
con las Mltimas tendencias a nive]
mundial y un servicio que incluye
el disefio conceptual del espacio de
trabajo, space planning, el provec-
to arquitectonico ¥ la ejecucion de
obra, con alta eficacia en cumpli-
miento de plazos de entresa”, dijo
Victor Feingold, presidente ajecuti-
vode Contract Argenting, una firma
con 15 anos de travectoria.

En expansion
Ladecision estratégica de empla-
zarse en el World Trade Center de

Montevideo sedebe alaimportante
capacidad de prospeccion que ofre-
ceel complejo donde se localizan al-
rededor de 250 companias locales y
multinacionales. Ademas, la zona
continiia su crecimiento exponen-
cial conla proximafinalizaciondel
WTC Free Zone, una torre de alta
tecnologia ¥ diseno innovador ba-
jo el régimen de Zonas Francas v
del WTC4, el edificio més grande a
nivel nacional con 40 pisos v 55.000
m2 de construceion.

Sobre el desembarco en Monte-
video, Feingold explict: “Uruguay
ofrece un contexto politico, cultural,
social y economico muy favorable
paralosnegocios, conuna excelenie

mfraestructura detelecomunicacio-
nes y de logistica. Ademas, el mar
colegal gue proporcionan lasleyes
de Zonas Francas v de Promocion
de Inversiones -con excepciones
impositivas e incentivos fiscales
muy atractivos para Ia radicaciin
de companias internacionales- Io
convierten en un pais ideal para el
desarrollo de todo tipo de empresas,
¥ en particular ofiece a Contractun
mercado sumamente atractivo para
suactividad”, |

Lamayoria delos clientes delafir-
ma son deesa dreade influencia, lo
gqueobligaalaempresaa tener una
coberturaen todala region. Ademds
denuestra presencia en la Argenti-
na ¥y Chile, 1a alianza con Plannet
ha permitido a Contract Hegar a
Venezuela, México, Brasil, Per v
Colombia. “Ahora, con el arribo a
Uruguay damos un gran paso en
nuesira estratesia de expansion re-
gional”, concluyt Feingold.



