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De nuestra constderacion:

Por la presente, le hacemos llegar nuestra propuesta de honorarios profesionales por la realizacién del servicio de Pro-
yecto Arquitectonico para las nuevas oficinas de BESTSELLER en un 4rea aproximada de 71 2m?.

La presente propuesta expone las condiciones por las cuales CONTRACT se propone ejecutar los servicios de arquitec-
tura que se describen a continuacion.

@ DESCRIPCION DE LOS SERVICIOS

Etapa 1: Anteproyecto

ot -

11 ~ Anteproyecto
A partir del programa de necesidades, del layout proporcionado por BESTSELLER y del relevamiento del edificio se
trabajaré en las primeras propuestas de disefio. .

Esta etapa se destina al estudio de soluciones para el proyecto en desarrollo que seran consensuadas con BESTSE-
LLER para analizar y seleccionar las alternativas que mejor atiendan las necesidades de los usuarios ayudando a esta-
blecer criterios generales del proyecto arquitecténico. Se inciuird en el disefio la identidad corporativa de cada una de
las marcas que alli se instalaran, siguiendo los lineamientos indicados por la empresa.

Seran realizados estudios de conjunto en plantas generales, destacando el mobiliario y equipamientos necesarios, asi
como [a materialidad y demds elementos identitarios de disefio.

CONTRACT incluira en su disefio las mejores soluciones sobre organizacion, nuevas tendencias y conceptos en espa-
cios de trabajo. .

Se realizaran los planos y demés elementos gréaficos necesarios para dar una idea general del proyecto en desarrollo y
mostrar claramente el disefio propuesto y sus caracteristicas espaciales, funcionales, formales y técnicas.

1.2 Definicién de terminaciones y mobiliario
En esta etapa se realizaran las siguientes definiciones:

TERMINACIONES

+  Materigles

+ Terminaciones

¢+ Propuesta cromatica
¢« Luminarias
MOBILIARIO

Corilradt Glabal Services » Luis Bonavi it Free Zone.




* Pre-seleccién de proveedores, marcas y lineas de mobiliario en base a las directivas indicadas por
BESTSELLER

ENTREGABLES DE_‘ETAPA
‘Recorrido virtual

Etapa 2: Estimacion de costos y cronograma

Con un layout aprobado, se elaborara una planilla de rubrado de contratacién proporcionando la informacién necesaria
que permitird a CONTRACT la cotizacién de la obra. El mismo consistird en un exhaustivo y detallado listado de las
instalaciones, materiales de construccion y mano de obra necesarios para la adecuada ejecucion de la obra.

A partir de dicho rubrado, CONTRACT haré una estimacion firme de costos.

Asimismo, se presentard un cronograma orientador indicando los pasos a seguir y sus hitos correspondientes de mane-
ra de optimizar los plazos dentro del proceso.

,ENTREGABLES DEETAPA:

Etapa 3: Documentacién para tramitaciones

Aprobado &l anteproyecto, se elaborara toda la documentacién de arquitectura asi como todos los proyectos técnicos
correspondientes a las especialidades involucradas y la coordinacién de los mismos.

3.1 Areas de Zonas Francas

El principal objetivo de esta documnentacién es cumplir con todos los requisitos para tramitar el Usuario ante el Area de
Zonas Francas.

ENTREGABLES DE ETAPA 3,
LANOS DE ARQUITECTU R

3.2 World Trade Center Free Zone

El principal objetivo de esta documentacidn es cumplir con todos los requisitos para obtener la autorizacién de la Admi-
nistracion del edificio para proceder con la ejecucién de la obra.

ENTREGABLES_DE ETAPA 3.
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Los dosumentos técnicos necesarios para la ejecucion de los servicios de esta propuesta seran elaborados en las esca-
las convenientes, siguiendo practicas de buena arquitectura y utilizando los programas AUTOCAD, REVIT, MS PrOJect
entre otros, todos con licencias propias y software legal.

Todos los documentos que forman parte de este proyecto tales como planos, programacion de obra, presentaciones 3D,
fotos de avance de obra, minutas de reuniones, estaran disponibles para BESTSELLER en un site de acceso via WEB
por medio de una clave en la intranet para clientes de Contract www.contractworkplaces.com

A cargo de BESTSELLER
BESTSELLER debera designar un representante debidamente autorizado con poder de decisién para acompafar el
desarrollo de los trabajos, brindande aclaraciones y respondiendo las dudas que surjan.

Debera también preparar las informaciones y documentacién en tiempo y forma, colaborando con CONTRACT para que
los servicios sean ejecutados de acuerdo al buen arte y dentro de los plazos programados.

La direccion de los servicios serd ejercida por el Gerente Comercial, que estara a cargo de la conduccién administrativa
de los servicios, la orientacion general del equipo de irabajo y €l contacto con BESTSELLER

El equipo designado para el desenvolvimiento de este proyecto estara formado por:

. Director Ejecutivo
Arg. Daniel Flom

. Gerente Comercial
Arg. Gabriela Carvalio

. Jefe de Proyecto Arquitecténico
Arq. Gabriel Carpena

. Jefe de Direccidn de Obra y Presupuestacién
Arq. David Wajner




. Jefe de Posventa
Arq. Pablo Pérez

Coordinacion general | Arg. Gabriela Carvallo
Fase Desarrollo
Etapa 1: Anteproyecto Arq. Gabriel Carpena

Etapa 2: Documentacién para tramitaciones Arq. Gabriel Carpena
Etapa 3: Estimacién de costos y cronograma | Arg. David Wajner
Etapa 4: Proyecto téenico Arq. Gabriel Carpena

Para la gjecucion de los servicios descriptos se anexa a continuacion un cronograma orientador. Los servicios serén
iniciados por CONTRACT después de recibida la aceptacién por parte de BESTSELLER vy de toda [a informacidn nece-
sarla. Esta programacion deberd ser desarrollada una vez vatidados y/o ajustados los plazos generales con BESTSE-
LLER,

semana 1 [ ‘semana? |- semana3. | semana4 | .semana’ .| semana6
e 25

Anteproyecto (*)
Documentacion para tramita-
ciones AAZZFF

Estimacion de costos y crono-
grama

Documentacion para tramita-
ciones WTCFZ

(*).8ujeto a feedback de BESTSELLER

| @HONORARIOS PROFESIONALE

Los honorarios profesionales_a percibir por CONTRACT por los trabajos anteriormente descriptos son los:

Fase Desarrollo

Anteproyecto de Arquitectura UsSD 3.200
Estimacién de costos y cronograma UsD 1,600
Documentacion para tramitaciones AAZZFF y WTCFZ USD 4.700
TOTAL HONORARIOS PROFESIONALES USD 9.500

En caso que CONTRACT sea adiudicada con la _ejecucidn de |la obra,_se bonificard el 50% del monto total de esta pro-
puesta.

Condiciones comerciales

1. Los precios cotizados son en délares estadounidenses y no incluyen VA




2. Noseincluye el costo de timbres profesionales, ploteos ni tasas.
3. Forma de pago:
Los servicios seran abonados de la siguiente forma:
100% al finalizar los trabajos

4. Todos los pagos seran efectivizados por el BESTSELLER dentro de fos 5 {cinco) dias habiles de presentada la
factura.

5. En caso de incumplimiento del pago dentro de los plazos establecidos antericrmente, se generara una multa
del 0,5 % diario del valor de lo facturado, en concepto de mora automatica.

6. En el caso que BESTSELLER suspendiera la ejecucién de los trabajos detallados en esta propuesta por cual-
quier causa, Contract tendra derecho a percibir los honorarios profesionales correspondientes a los trabajos
realizados. ' :

7. Validez de la propuesta: 15 dias

Sin més, quedamos a vuestra disposicion para responder cualquier consulta que consideren oportuna.

Atentamente,

P
W—{

f Daniel Flom

‘ N [ A
Director Ejecutivo d/'/




